VENTE, COMMERCE, IMPORT-EXPORT...

E nquéte LES FORMATIONS LIEES AU VIN

Les diplomes pour vendre
du vin a l'international

Le vin se déguste, mais il doit aussi se vendre ! Les filiéres pour réussir dans le commerce.

AP igne du succs grandissant du

- i T i 5

= vin 4 Uinrernational, les univer

W sitds ot les édcoles de commerce
)

francaises proposent désormais
| des tolsifimes cpcles consacrés
B o commerce du vin, Ces for
mations attirent d'abord des jeunes de oous
horizons, souvent ticulaires d'un diplome
duniversité ou de grande éoole qui veulent
s spécialiser dans cerre fligre d'avenin. Mais
aussi de plus en plus de professionnels
agLerrs i lx recherche d'une reconversion
el o une deuxiéme carriere qui se matiers
avec lenr passion pour e vin,

Tous avuront 4 coeur de porrer haur les
couleurs du vin francais sur de nouveaus
marchés i Cheure ol la concurrence ave
les wins du Mouvean Monde §'exacerbe.
LCaura internarionale de ces farmarions ne
cesse de grandir et lon voit de nombrews
etrangers, notarnment Chinods, affluer dans
les salles de classe, dans l'espoir de percer les
secrers de la rénssire du vin lancais, FH,

NOTRE SELECTION

Meng Zhao

Embauchee a la Bordeauxtheque des Galeries Lafayette  Paris
Cette Chinoise va faire parler d’elle !

érue de culture francalse, cette jaune

Chinoise de 25 ans, originaire de Tianjin
{dans la région de Pekin), presente d'abord
sa candidature 4 I'ESC Dijon. Elle n'est pas
retenue en raison de son manque
d'experience dans |e domaline du vin, Mais
elie s'accroche et entre alors A |'INSEEC Paris
et effectue son stage de fin d'atudes
# la Bordeauxtheque des Galeries Lafayette,
ol elle est embauchée aprés avoir décroché
un master 2 en Wine Markefing and
Management. Gréce & sa maitrisa parfaite
tu frangais, Meng Zhao Imagine son avenir
proche & Paris ou & Pekin, ol une
Bordeauxthegue vient d'ouvrir, E M.

' ‘ LE DIPLOME

| 00 LE PREPARER 7 [WREE DES ETUDES TALX D'ADMIE = GOUT DE LA FORMATION | TAUX D'EMPLOI SALAIRE BRUT
| A L SORTIE! B UEMBALS W
: Master 2 Manapement IAE de Bordeaux 1 an 17 % Frais d'inseription | 75 1 | 30 000 €
commercial vin et spiritmen: i luniversitd | b
Licence professionnelle Universilé de Reims 12 ou 18 mois HiEn % q00 & &0 % 26000 €
| Commercialisation & I'inter- (altarnance)
| nathonal des vins et spiritueny
Mastine spécialisé Connaissance | AgroSup Dijon 1an 33 % 4500 € 70 % | 36 000 €
el commerce intermational vins | | , ;
Bachelor Commercialisation INSEEG 143 ans 20 % £ G50 £ | 98 4% | 38 000 €
dles vins et spiritueuy .
Master 2 Cammerce des vins |HEY Montpellier Supigra 1an 5% Fraig d'inscription Bnyiron enviran
i lunivarsits 75 % 30 000 € |
Licence pro Responsable | IHEV Montpellier Suphgro | an 0% . BHBE B4 9 | environ
commercial vine | (qreluit i iz e chenge cer NOFLA) . 26 000 € 1
Gestionnaire d'unité | IPC Vins & Spiritueux | 9 mals 25 % 5100 € 10480 % | enviran
| cemmerciale vins ot spiritueu | ! I 21 000 € et 30 000 € L
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p DEUX METIERS A LA LOUPE

RESPOMSABLE EXPORT

| es chasseurs de croissance

ang une filiére viticole qui occupe le deuxieme poste & exportation
e 'Hexanone, les responsables export fon figure de fers de lance

(

du nectar national, Aors que le marché frangais s'étiole, les domaines .

viticoles, coopératives et negociants s'orientent A lntermational pour Yﬂﬂn Chﬂ‘gne

survivre, Les responsables expart sont de vrais chasseurs de crais- Responsable pedagogique

sance. Dans le cadre de [ ouverlure d'un nouveau marché, is assurent de I'PC Vins et Spiritueux a Bordeax -

I prosoection, le développement, le suivi et 13 fidélisation de |a clientéle
importateurs, détailiants, hitels-restaurants et colleciionnaurs). Ces
infatinables giobe-trotters imposant e vin francaiz aux qualre coing

« Maitriser I'anglais

et Internet »

= UP d'Annecy lcommerce fe |a planéte. Le plus souvent issus d'une école de commerce, ung
In  Master eaallali gy S
B M spécalisaton en vin via un master | ou 2 en commerce internaond Dés 1974, la chamibre de Commerce
» Directsw commamal du win cu un dipléme d'eenologie donnera aux futurs responsables el de Pindustrie de Bordeaux (CCY) a créé
el ghormasng du Tariguet. BXpOrt |83 connaissances techniques nécessaires aleur croisade. R H. sa propre formation commerciale, I'IPC |
Vins et Spirituest. Pourquol 7 -

La CC! se situe au plus prés du bassin
d'emplois, elie est constitués de négociants
et de courtiers. Si bien gu'elle a défini une
formation adaptée aux besoins du mar-
ché du vin et des spirituews. En quarante !
ans, IPC Vins et Spirftueus a forme prés de

1 300 commerciauy. |

COURTIER EM WIM

Goliter, ecouter, evaluer

‘st 'hamme de tous les secrets dconomiques de la filisrs, l'ob-

servateur avisé des variations des cours des vins et des evolu-
tions économiques, Le courtier arpente le vignoble & la recherche de
ving, pour les negociants notamment, 1| est 'ntermédiaire privilégié
entre le producteur et le négoce. Le métier est aujourd hui particulie-
rement réglementd, Pour devenir professionnel, il faut passer un exa-
men aprés un stage dans un bureau de courtage. Le candidat pet
sortir d'une ecole de commercs ou avoir suivi des études de droit ;

La formation de gestionnaire d'unité
commerciale s'adresse & quel public ?
Il est trés large puisque c'est plus I'expé-
rlence professionnelle dans le secteur de la
vente que le niveau d'étude qui compte. Nous

L . : ‘une vingtaine d'annaes
 Courier BT 00) avons des etudiantz d'u 0 a

5 prinnipal::a qualité est d'avoir une {rds bonne conniaissance du ety i comme des persannes de plus de 40 ans qui
monde du vin el d'étre un bon dégustateur. Car le courtier goite un RCRSGAGES R RS cherchent 4 obtenir une véritable expertise
y 5 . i i
grand nombre d'échantilions pour le compte des négociants. & B ReREMRNEIREEEENES BoErEIEE Aare Pk di .
Vous lancez en octobre une nouvelle
formation orientée vers le commerce
Cette filldre alimente un réseau actit de dipldmds placés au sein de différants chifteaus, négociants, ' international et lnternet. Pourquol ?

La demande évolue, le commerce du.vin
passe aujourd'hui par l'export, d'od la
nécessite de creer une formation adaptée
& un public qui maitrise au moins Tanglais.
Mous accueillons o' ailleurs de nombrews étu-
T e T B e I T T el diants étrangers que cela peut intéresser.
[dmrnnlm:hz-u?tu?lreen rrcannua & plan mtematicnal el garrainde par das acteurs prestigleus du monda | Parallblement mariser les outls de commi-
1 i, It marketing, la négociation et ls management. au plan national comma international, sont a priacte. | 'T'”‘“"’“ !ntErlnelt dem&ni_ mdmpﬂnsahlg t!é_ms
numers un. La ravonnament de Montpellier en-agronomie ast un “plus” I'enfreprise & I'heure ol la "-:rﬂmlel'llﬂahﬂﬂ

Gt des produits passe par les reseaus sociaux
gt le commerce en ligne. En fait, nos forma-
tions evoluent en fonction du marche. J. B

| instiutions partout en France et  U'éfranger,

[ Poist fort de ca d pléme : il permet o'effectuer une mission an entreprse de 4 & 6 mois & l'atranger
Ung expéreinee précieuse 3 condition de choisl |8 bonne entraprise et bon pays,

Cette formation en école dingdnieur se distingue en proposant des voyages d'Etudes une semalne par
miols durant l& scolaritd, dont 3 moitié & 'atranger

O n'ast pas courant paur un diplima commercial, mais cela peol faire 1 cifférence - ici, un Uers des cours
ast consacrd aux anzsignements tachaiquas surla prodecton des ving,

l Créd depuis 40 ans, cetta formation permet aux dipidmés da béndliciar d'un réseau prestigieuy

af imternational d'anciens dkves, Un diploma solide,
1) Sedresaes et copninnngea p. AR, (2] Pourcenlage do cndidals retems par ”JBD:ITE_l i da poetulans,
{3} Pourcentnge da CO ublsius par o5 didmes & mois spees 1o sortie 43k (@) Arcunl mven,
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INSTITUT NATIONAL SUPERIEUR DES SCIENCES AGRONOMIQUES, DE L'ALIMENTATION ET DE L'EN

O
A Mastere specialise
i istere speciall g&

G;onnaissance et Commerce v
International des Vins (CCIV) Eﬂ
.

“ Nous recommandons la formation
MS CCIV a AgroSup Dijon comme
tremplin pour se professionnaliser dans
la commercialisation et le marketing des vins
en général, et de Bourgogne en particulier. ,,

Régis CIMMATI Export Manager
Maison PION - 21190 Meursault
Distributeur historique de ving prestigieux de Bourgogne

Développez vos ambitions !

devenez cadre

| . ]

iere vitivinicole

l dans la

| WWW.MS-CCIV.fr
Tél : +33.(0)3.80.77.26.89

Justitut Joles € st gﬁ

(A Agrodun DHon - Fotoliaoom

Cract Protas ;D0




